4 STEP

Sirket Ozeti

STEP4, veriyi aksiyona ¢eviren yapay
zeka platformu olarak ESG’yi planlama-
takip-iyilestirme-raporlama dongiisiinde
tek ekranda yonetir, tedarik zinciri
risklerini goriiniir kilar ve ESRS/TSRS
uyumlu raporlar tretir.

Uriin/Servis

ESG’yi planlama—takip—iyilestirme—
raporlama dongiisiinde yoneten; GAP
analizi, eylem plani, tedarik¢i yonetimi,
emisyon takibi ve ESRS/TSRS uyumlu
raporlama modiillerinden olusan bir
platformdur.

Yonetim

Siirdiiriilebilirlik ve yazilim deneyimine
sahip kurucu ekip, seffaflik—etik—veri
gtivenligi ilkeleriyle OKR/KPI odakl1
cevik yonetisim uygulayarak {iriin yol
haritasin1 ve miisteri basar siireglerini
lyOnetir.

Miisteri Problemi

Binlerce tedarik¢iden gelen dagimik
veriler ve manuel, kopuk siirecler
nedeniyle sirketler veriyi aksiyona
ceviremiyor; ESG’yi planlama—takip—
iyilestirme-raporlama dongiisiinde
yonetemiyor, ESRS/TSRS
raporlamasi gecikiyor ve
uyumsuzluk/maliyet riski artiyor.

Hedef Pazar ve Miisterileri

IAvrupa’ya ihracat yapan orta-biiyiik
Olcekli sirketler ve onlarin
tedarikgileri; karar verici olarak
stirdiiriilebilirlik/uyum, satin alma ve
operasyon ekipleri ile bankalar ve
danigsmanliklarim yonettigi tedarik
zinciri programlari.

Miisteriler: Teknik Aliiminyum,
Dorge, Balsu Gida, CASEM ESG,
|Arkopa vb.

Website:
https://step4.life/home
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Rakipler ve rekabet avantaji

STEP4, Tirkiye’de Map360 ve Sustable; globalde Pulsora, Daato,
Impact Nexus vb. ¢ozlimlerle rekabet etmektedir.

STEP4’un ana farki: Rakipler raporlamaya odaklanirken STEP4 veriyi
aksiyona cevirir: bosluklar tespit eder, departmanlara gérev-sorumlu-
takvim-KPI atar, takip ve iyilestirmeyi yonetir ve planlama—takip—
iyilestirme-raporlama dongiistiniin sonunda ESRS/TSRS uyumlu
raporu tek ekranda {iretir.

Is Modeli

STEP4, B2B SaaS olarak yillik abonelik ve modiiler paket lisanslamasi
(Baslangic—Standart—Profesyonel-White Label) sunar; kurumsal beyaz
etiket secenekleri ve kanal is ortaklariyla gelir paylasimiyla dl¢eklenir.

Satis ve Pazarlama Stratejisi

Dernek ve banka is birlikleri, danisman/entegrator kanali ve dogrudan
lkurumsal goriismelerle satis yapiyor; demo, vaka ¢aligmasi, ESRS
icerikleri, webinar ve etkinliklerle talep yaratip yillik lisans ve white-
label paketlerle biiyiiyoruz.

Finans

Yillik abonelik gelir modeli: Baslangi¢ €2.500, Standart €3.500,
Profesyonel €5.000+ (miisteri boyutuna gore), White Label €6.000;
lkanal is ortaklariyla gelir paylasimi desteklenir.

Kurucu Ortaklar

[zzet Furkan Y1lmaz — Kurucu Ortak & CEO: Kurumsal
stirdiiriilebilirlik tizerine tecriibesi yillarca danigmanlik vermistir.
STEP4’un kurumsal siirdiiriilebilirlik teknik ¢aligmalari, strateji,
planlama, miisteri iligkileri konularina odaklanmaisgtir.

Hakan Turgay — Kurucu Ortak & CTO: Yazilim gelistirme {izerine
caligmistir. STEP4’un teknik caligsmalari, strateji ve planlama {izerine
odaklanmustir.
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